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le choix de

Performants et per ereLyx, les contrats
d'assurance vie en igne multiphent
SEMICES pour adapter } outils haut ge

gamme au grand public. Nous

Diversification

n une petite dizaine d'années, les
contrats en ligne ont fait une entrée
. remarguée sur le marché de l'assurance

vie. Leurs points forts: la possibilité de
consulter et de gérer son contrat sur internet
ou par teléphone (la souscription nécessite un
¢change de courrier), d'accéder aux fonds de

Séc ur it é ; societes 1’.!!_' gestion _parmi les FP]LLN_- prestigieuses ::.t
ades outils de gestion de haut niveau. Le tout, 3
prix réduits, En comparaison, les contrats distri-
bues aupres du grand public par les banquiers et
assurers font plutot pale figure. Et siles contrats
en ligne ne représentent que 7 milliards d'euros
sur les 1350 milliards d’euros placés par les
Francais en assurance vie, leur développement
estcroissant. Selon un assureur, sur 10 nouveaux
contrats ouverts aujourd hui, un est souscrit en
ligne. Parmi cux, les contrats des banques en
. “+ ligne, comme Boursorama, Fortuneo ou ING
CDﬂ sej ‘ S Direct qui profitent d'une notoriété importante

et de moyens marketing conséquents, dominent
tres largement le secteur. Plus modestes, de
petits courtiers indépendants comme Altapro-
fits, Finance Sélection ou Linxea se distinguent
en proposant des contrats encore moins chers
et souvent plus innovants.
» Frais de versement et de gestion réduits.
Sans agences a entretenir, ni commerciaux a
rémunérer, les distributeurs de contrats en ligne
peuvent se permettre de casser les prix. Quand
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la performance

les réseaux traditionnels prélevent de 2 3 5 %
sur chaque versement, ceux-li ne prennent rien.
Cote frais de gestion, ils se contentent de 0,85 %
par an pour ceux distribués par les banques en
ligne et, généralement, de 0,60 % pour ceux des
courtiers, un niveau tarifaire dans la fourchette
basse du marcheé. Avec un contrat en ligne sans
frais d'entrée et des frais de gestion de 0,60 % par
an, par exemple, un investisseur placant 10000 €
paiera moins de 5( de frais sur 8 ans, moitié
moins que 5'll avait investi cette méme somme
avec 3 % de frais d'entrée et 0,90 % de frais de
gestion annuels.
Mais surtout, ces prix attractifs ne s'accompagnent
pas d'une baisse des services, bien au contraire,
Comme les contrats haut de gamme du marché les
assurances vie en ligne proposent toutes, outre des
fonds en euros — sans risque — relativement perfor-
mants, plusicurs dizaines de supports d'investisse-
ment pour diversifier son épargne en actions, en
obligations ou en immobilier. Ettoutes autorisent
une gestion fine et active, un suivi des performan-
ces tres simple sur internet, des frais d'arbitrage
gratuits et la modification de son allocation d'un
simple clic, avec une réactivité quasi immédiate
(les ordres sont exécutés dés le lendemain). Les
services de gestion sont trés complets et offrent
denombreusgsoptions d'arbitrages automatiques
fertains, la possibilite de déleguer la
e son contrat a un professionnel. Quant
conseils prodigués: 'ils ne valent pas ceux que
peut attendre un client fortuné de son conseiller
en gestion de patrimoine ou de sa bangue privee,
ils n'ont rien a envier a ceux dispenseés
par le conseiller de sa bangue ou de
sa compagnie d'assurances,
Contrairement aux idées recues, il
n'ya d’ailleurs pas plus de risques a
souscrire un contrat sur internet que

chez son banguier. Le distributeur, simple inter-
médiaire, n'est pas dépositaire des fonds qu'on
lui confie. Tous les chiéques ou virements sont
adressés i I'assureur qui garantit le contrat et
s engage a le respecter sur toute sa durée. Encas
de faillite du distributeur, I"assureur continuera
a le gérer, ou revendra le portefeuille clients a
un autre distributeur. Le seul risque réside donc

Accessibilité

Vous pouvez acceder
aux meilleurs fonds
du marché a peu de frais
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dans I'éventuelle faillite de 1 assureur. Or, ceux
qui se cachent derriére la soixantaine de contrats
actuellement proposés sur internet ne sont pas les
moindres. Pionnier sur ce créneau, E-Cie Vie n'est
autre qu'une filiale de I'assurcur Generali, tandis
qu'ACMN Vie appartient au Crédit mutuel Nord
Europe et Suravenir au Crédit mutuel Arkea. llen
est de méme pour les nouveaux venus gue sont
Oradéa Vie (Société générale), Spirica (Crédit
agricole) ou Swiss Life.

» En fonction de vos besoins, certains
contrats sont plus adaptés que d'autres. 5iles
contrats en ligne sont tous de trés bonne facture
et ont de nombreux points en commun, certains
sortent du lot. Selon que vous souhaitez bénéfi-
cier d'un fonds en euros performant, d"un choix
étoffé de fonds ou étre épaulé dans la gestion de
wvotre épargne, voici les contrats a privilégier. Et
si l'un d'entre eux vous séduit par la qualité des
supports proposés, et un autre par ses formules
de gestion pilotée, rien ne vous empéche d'en
ouvrir plusieurs.

_——

Vous cherchez a

diversifier vos placements
"est I'un de leurs principaux atouts:
les assurances vie sur internet pro-
posent toutes, a caté du fonds en euros
sans risque, plusieurs dizaines, voire centaines de
fonds différents pour diversifier votre épargne. Un
eventail de choix essentiel pour élaborer une allo-
cation d'actifs performante et diversifiée { actions,
obligations...} répartie dans divers secteurs geo-
graphiques ct dans des entreprises de tailles et de
secteurs d'activité distincts. Si la répartition s'avere
judicieuse, cela permet de diminuer les risques
tout en augmentant la performance globale de
['investissement. Surtout, ces contrats intégrent
les meilleurs fonds du marche, ceux qui occu-
pent les premieres places des palmarés depuis de
longues années et qui sont gérés par des maisons
prestigicuses comme Carmignac Gestion, Edmond
de Rothschild AM, Financiere de I'Echiquier ou
encore BlackRock. De quoi donner un sacré coup
de vieux aux assurances vie grand public com-
metcialisées par les banques dont |'offre se limite
souvent a une guinzaine de fonds maison (gérés
par la banque) et rarement treés performants.

Pour se faire une idee plus précise de la diversité,
comme de la qualité des fonds proposés par les

contrats de notre sélection (voir le tableau p. 38),
nous avons fait appel & Quantalys, une sociéte

specialisée dans |'analyse et la création de porte-
feuilles. Verdict: si tous sont globalement d'un trés

bon niveau, certains sont plus performants. C'est
notamnment le cas de Mes-Placements Liberté

(Finance Sélection) dont45 %des 155 fonds pro-
poses figurent, selon Quantalys, parmi les 20 % les

meilleurs de leur catégorie. De méme, des contrats

comme Mes-Placements Vie (Finance Sélection)
et MonFinancier Liberte Vie cote courtiers, oubien

Boursorama Vie et Symphonis Vie coté banques,
permettent de se constituer des portefeuilles trés

diversifies avec d'excellents fonds. A 'inverse, le

choix offert par ING Direct Vie et Monabang Vie

nous semble insuffisant.

Certains contrats ne se contentent pas de proposer
I'achat de fonds. Apres avoir créé la premiére assu-
rance vie en ligne en 2001, le courtier Altaprofits

vient de lancer Titres@vie. Outre I'accés 3 270

fonds, ce contratestle premier 3 proposer I'achat,
en direct, des 120 plus importantes actions cotées

en France {celles de P'indice SBF 120), moyennant

des frais de courtage de 0,29 %6, Silecontrat n'est

pas aussi souple gu'un compte-titres (1'achat se

faitau cours de cléture du soirsi l'ordre d'achat est

passé avant 12 heures, sinon a celui du lendemain),
il permet d'investir en direct en actions tout en

bénéficiant de|'avantageuse fiscalité de |'assurance

vie. Rappelons que si le contrat est ouvert depuis

plus de & ans, la part des gains contenue dans les

retraits est soumise aux prélevements sociaux de

12,3 %, mais exonérée d'impdt sur le revenu dans

la limite de 4600 € par an pour une personne

sele (9200 € pour un couple).

D'autres contrats proposent de diversifier son épar-
gnedans'immobilier d'entreprise vial'acquisition

de parts de sociétes civiles de placement immobilier
(SCPL). Leur intérét est de verser des rendements

élevés et stables dans le temps (de 5,63 %, en

moyenne, en 2010, voirlen® 1062 du Particulier,
p. 56). Via une assurance vie, l'investisseur profite

aussi d'une fiscalité avantageuse (voir plus haut),
bien plus favorable que celle des revenus fonciers

a laquelle sont classiquement soumises les SCPI.
Evitez toutefois celles proposées dans Boursorama

Vie ou Mes-Placements Vie { UFG Pierre et Selectin-
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YDES ASSURANCES VIE EN LIGNE

e —
AsSUTeur Distributeurs
Nom du fonds en 2008 on 2009 en 2010/ (contrats propesant le fond)

vest 1) quine figurent pas parmi
les plus performantes du marche.
Certains contrats, comme Mes-

Placements Liberte ou Frontiére

460% 420% 3,50%  Ajtaprofits (Abivie), Hedios

Efficiente (notamment distribugé Patrimoine (Hedios Vie), Linxea
par MonFinancier) proposent, ACMNVI . (Linxea Evolution), MonFinancier
en revanche, d'investir dans ﬁ!”'ﬂ'rl"ﬂl; SBPInG (CREREIS AN et Usexss Vi
des SCPI plus intéressantes, via 8 Viel,
des offres limitées dans le temps m‘m‘ {Mes-Place-
{comme Efimmao de Sofidys ou A45%  405% 4,10% ments Viel, Linxea (Linxea Vie),
Pierre Plus de Ciloger), Atten- MonFinancier (ManFinancier Vie)

: &1 les conirats de Boursorama Ban-
tion, tout de méme, au mode de que, ING Direct et Monabang,
prélevement des frais, variable _ T Mes-Placements
selon les assureurs. Soit les SCPI SPRISH Spirica” | 525% S01% 451% {Mes-Placements Liberté)
sont accessibles 3 un tarif avan- 450% 410% 4,10% Fortuneo (Symphonis Vie),
tageux (3 leur valeur de « réali- & Linxea {LinxeAvenk).
sation »), auquel cas I'assureur  Swiss Life ™ & 445% 410% 341%“ Ahaprofits (Titres@Vie).
nevarﬁftz.rsz_rq:{eSEaﬂﬂ %di::s Bend e T o) r——
revenus distribués chaque anneée, mayen du marché sllE; E?nmmmam
etconserver lesolde, en guise de Rendement minimal. Pour certaing

¥ u I
frais de gestion. Soit elles le sont 3 un tarif plus  comparer aux 3,52 % distri- mw"‘-ﬁ:rﬁmmm&?; de
élevé (le tarif de souscription standard), avec la  bués par I'Afer etaux 3,30 % 2ptmesteendebons dyfondsen
perception intégrale des revenus delaSCPL Dans  servis, en moyenne, par €5  se fond en euros pourleurs m-n:;w
les deuxcas, il faut aussi déduire les fraisde gestion  contrats du marché (voir Je  #emet (8) Seion la Fedératon hancaise
des socuhes o assurances (FFSA)L

du contrat, Enfin, grace a la fiscalité avantageuse
de I'assurance vie, I'investisscur peut espérer une
rentabilité légérement supérieure i celle du fonds
EN ELIros, en acceptant un risque supérieur.
I-m tous les contrats présentés page 39,
al'exception d'ING Direct Vie et de Monabang
Vie, car ils permettent une forte diversification de
votre épargne. Titres@vie est e seul, pour l'ins-
tant, a proposer I'achat d’actions en direct.

Vous preferez la securite

des fonds en euros
Lcs assurances vie en ligne n'ctant
geTées que par une poignée d'assu-
reurs, nombreuses sont celles a propo-
ser les mémes fonds en euros, C'est ainsi que la
moitié des contrats de notre sélection (voirp. 38),
assurés par E-Cie Vie, propose le méme fonds en
euros, Eurossima. Si le choix s'avere réduit, tous
ces fonds en euros affichent, en revanche, des
rendements triés competitifs, largement supérieurs
ala moyenne du marché depuis de longues années,
En 2010, les trois principaux assureurs (ACMN
Vie, E-Cie Vie et Suravenir) ont versé 4,10 9%, 2

n® 1059 du Particulier, p. 22).

Ces bonnes performances, souvent trés proches
d'un assureur a I'autre, s'expliquent d'abord par
leur politique commerciale, Certains n'hésitent
pas a user de tours de passe-passe - en rognant sur
leur propre remunération ou en versant davantage
aux assurés de contrats en ligne, au détriment du
reste de leur clientéle - pour gonfler artificielle-
ment leurs rendements, Une tendance qui a toutes
les chances de perdurer encore plusieurs années,
tant que les assureurs cherchent activernent a se
développer sur internet, et tant que ces soutiens
ne leur coltent pas trop cher {ce qui est le cas, vu
la proportion encore modeste de |'assurance vieen
ligne). Pour certains fonds en euros, Jes bons ren-
dements sont, toutefois, davantage lids 3 la qualité
de leur gestion. Créds récemment, de tailles encore
modestes et davantage investis en actions ou en
immobilier que les fonds traditionnels, Intemet
Opportunités (ACMN Vie) et le fonds en euros
de Spirica {ex-Axeria Vie) n'ont pas a supporter le
poids d obligations peu rentables et ont su profiter
de belles opportunités sur le marché obligataire,
4 la suite de la crise financiére de 2008. A noter,
cependant, que les titulaires d'un contrat assuré
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Nos criteres de sélection : Diversité et qualité des supports

Nous avons retenu les contrats des 4 Ilﬂl'l' L'évaluation, confiée & Quantalys (www.quantalys,
cipales banques en ligne, et ceux distri- com), société spécialisée dans I'analyse et la constitu-
bués par les courtiers en ligne spécialistes tion de portefeuilles de fonds, repose sur une notation
de la gestion de patrimoine les plus volontairement sévére, pour mieux distinguer les
expérimentés, ayant au moins 4 ans d'exis- contrats. Le moins bien noté reste de qualité supérieure
tence. Aucun de ces contrats ne préléve 4 la plupart des assurances vie bancaires grand public.
de frais sur versements ou sur arbitrages.

NOTRE SELECTION DE 16 CONTRATS D’ASSURANCE

- Diversité et qualité
i Versements minimaux
Distributeur Frais de des supports proposés
Coordonnées

256mos  don1scrie | IS
50 €mois
500 € g 130 4/5
100 €/mois
fi004 19 Shmels 18 25
75 €mois
Maonabang Vie “ 0,85 % 1000 € 50 E/mais ) 25
ik S m m “ B = 1m Er I
Premium B € sooms i 35
CONTRATS DISTRIBUES PAR DES COURTIERS EN LIGNE
_ * . 75 €mois e
| Abivie ACHMMN mﬁ 1000 € 15 €mois 290 45
| Atmprofis vie “ 084% 1200¢ 1> Smois 120 4/5
15 €/mois
oo it 75 €@mois 390
Titres@Vie " hﬁl & m'é 1000 € 1S€mois  dont 120actons | GBS
M- = 1 i
oo Spirica” (080%  sioe OGS i 3/5
Mes-Placements TS 100 €/mois 250 5
Vie “ 080% 1000€  Togri  gmasom (9IS
HediosVie ~ ACEMN 060%  1000€ 100 “mon 50 2/5
. . 75 €/maois
Linxea e acamn 0e0%  stoe 7 9mois 310 3/5
75 €/mois Aic
Linxea Vie 1000 € 25 €/mois 3 455
mﬂ:iﬂ:m ACHMN 060% 1000 € & 'E':‘,'__"J: 375 5/5
e (SN 0% towe TR w35

(1) Les caractEristiqees indiguetes sur cette ligne correspondant & Nachat de fonds. Pour les actions: souscriphion minimale de 3000 €, frais de gestion de
0,84 5% par an et fras de transaction de 0,29 % (25 € minimum), (2} Les Frais de gestion des unites de compze. {3) Chosis pas I'epargnant
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Notation de la diversité de I'offre Notation de la qualité des fonds proposés

Les fonds proposés doivent permettre de Chaque fonds ayant au mains 3 ans d’ ancienneté est noté selon sa per-

se constituer une allocation diversifiée, formance passée, son comportement en phase de hausse et de baisse du

investie sur tous types d actifs (actions, marché et le talent du gérant. La moyenne obtenue a permis d'obtenir

obligations. ..} dans différentes zones geo- une note sur 5. Retrouvez ka méthodologie compléte de notre enquéte,

graphigues et sectaurs d"activité, avec des la liste de tous les supports présents dans chague contrat, &1 la note atiri-
¢ prafils de gestion variés. «  buée par Quantalys sur ‘eoarticuller fr en complément de cet article.

—

par ACMN Vie, a qui deux fonds en euros sont
proposés, ont tout intérét 3 privilégier Internet
Opportunitds a Sélection Rendement, ce dernier
Notre avis ayantvocation a verser des rendements identiques
a ceux verses aux autres clients (non internet) de
I"assureur, moins intéressants.
% » A PRIMILEBIER tous les fonds en euros proposés
5| v : clove page 37 puisque, a I'exception de Sélecdon Ren-
e il | ':ht fonds. Fﬁ::':m" .. ':w dement (veir plus haut) et du fonds en euros de
o Bt b nques en ligne: Swiss Life peu rentable, ils devraient continuer a
offre de fonds pertinente et outiis desuld. | o 4o reridements dansle haut dela fourchette

e E m d;:;: peu étoffée, mais des formu- du marché dans les années  venir,

35 Points faibles: offre de fonds restreinte st —

frais de gestion &levés (Monabang Vie), =
gestion pilotée peu performante et arbitrages
automatiques facturés (Vie Premium),

: * Contrat satisfaisant, notamment dans

| Vous voulez étre conseillé

Puur s'y retrouver dans cette offre
pléthorique, l'investisseur peut
compter sur différentes aides. D'abord,
' i ) tous ces contrats mettent a disposition

Ph""h'i gm&: ;ﬁm € desassurés-toujours gratuitement - des outils de
nombreux outils d'aide en ligne, conseils par recherche performants, permettant de faire le tri

téléphane, gestion pilotée dés 5000 € pla- parmi les fonds disponibles, en fonction de leur
- cés._ Titres@Vie est le seul contrat permet- univers d'investissement (actions France, actions

- y tont d'investir directement en actions. Europe, obligations d'Etat...), leur performance

ou leur degré de risque. Et beaucoup proposent

mp mw&:!:‘ mésﬁ aussi deshportffeui]j:?; types dont les é_pargnmts
= has de notre sélection, Peu d'outils en ligne, peu avertis peuvent s'inspirer, en fonction de leur
3 mais du conseil personnalisé par tléphone. degre d'aversion au risque. En la matiere, les services

; les plus élaborés ont été développes par Altaprofits
{avee son outil d'allocation d'actifs Asset Allocator),

Un contrat original, avec une allocation

in offres ponctuelles,
grrEr AN g ae Fortuneo et Linxea. Ce dernier propose des outils
E-:?% Trois bons contrats, trés comparables. et informations permettant de suivre au mieux
F Linkea met I'accent sur le consedl, dans ses la progression de son portefeuille, et va jusqu'a

35 bureaux a Paris et Lyon, par téléphone, ou recommander les arbitrages a effectuer pour faire
Wa ge nommbreux oulils de gestion en ligne, evoluer son épargne dans le temps. Sachez aussi

] tammen i i |
m ::n alln-:attlp:: }mﬂa,:; :orrq::r queQuantalys meta disposition, sur son site (www.
€ quantalys.com), des portefeuilles types adaptés a
Deux contrats avec une offre de fonds une vingtaine de contrats en ligne.
de mﬂﬂ {notamment % Liberté Vie), Mais gérer son assurance vie sur intemet ne
par et deux signifie pas pour autant que tout se fait en ligne.
m {hientdt trois) physiques en France.

(#) Qe nous deconseillond, voer p 37, {5) Dant, de maniere
ponciuelle, ceraines SCPI attractives, voir p. 37
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En effet, il est toujours possible de joindre un

conseiller par téléphone, méme si certains se

contentent de communiquer les informations
figurant déja sur le site. Avantage, ici, aux contrats
distribues par les courtiers: tous ceux figurant
dans notre tableau p. 38 (il s'agissait d"un critére

de sélection) disposent d'une petite équipe de

conseillers de niveau bac + 5 ou diplomes en pes-
tion de patrimoine pour répondre aux questions,
des plus classiques aux plus pointues.

les contrars distribués par les

courtiers, pour le conseil par téléphone; et plus

particulierement ceux d'Altaprofits, Fortuneo et
Linxea, pour les outils d'aide en ligne,

Vous souhaitez profiter
d'arbitrages automatiques
our aider les assurés a gérer leur
contrat sans le suivre au jour le
jour, la plupart des contrats proposent
des options d'arbitrage automatiques, développees
par leur assureur, Les quatre principales: I'option
w dynamisation », visant a transferer, une fois
par an, les intéréts genérés par le fonds en euros,
sur des fonds actions; la « sécurisation des plus-
values », avec un transfert vers le fonds en euros
de la plus-value réalisée par un fonds actions, des
gu'il agrimpéde 5 ou 10 %, parexemple; 'option
« arrét des pertes » (aussi appelé « Stop Loss »),
visant a vendre un fonds actions des qu'il a baissé
de 5 % ou 10 %, par exemple, par rapport a son
prix d'achat (si 'option est & seuil « absolu »),
ol bien par rapport au niveau le plus eleve qu'il
a préalablement atteint (a seuil « relatif »); et
le « rééquilibrage automatique », reconstituant,
tous les ans ou tous les trimestres, 'allocation
d'actifs d'origine.
Les assurés séduits par ce type de gestion doivent
éviter les contrats des banques en ligne, soit parce
qu'ils ne proposent aucune de ces options (cest
lecas d'ING Direct Vie et de Monabang Vie), soit
parce gu'elles sont systématiqguement facturées
(28 €1'arbitrage avec Symphonis Vie, ou 1 %6 des
sommes arbitrées avec Boursorama Vie et Mona-
bang Vie Premium}), Parmi |"offre des courtiers, les
contrats assurds par ACMMN Vie sont les plus sedui-
sants: tous proposent - gratuitement - les quatre
options présentées plus haut (2 l'exception de la

formule « arrét des pertes a seuil relanf », mais qui
devrait étre intéerée aux contrats d'ici 3 la fin de
I'année). Parmi les contrats assures par E-Cie Vie,
les options sont egalement souvent gratuites (le
« réequilibrage automarique » n'est pas proposé),
sauf '« arrét des pertes a seutl relatif », dontle colt
s'éléve a 0,50 % des sommes arbitrées,
R PRIGILEBIER |5 contrats offrant de nom-
breuses options sans frais comme LinxeAvenir,
Titres@hvie et ceux assurés par ACMN Vie,

P

Vous preférez déléguer la
gestion & un professionnel

es formules de gestion pilotée
{aussi appelée gestion sous man-
dat) représentent la solution idéale
pour les investisseurs souhaitant profiter des ren-
dements des marcheés boursiers sans avoir le temps
- ot les connaissances - pour le faire eux-meémes,
Alors que la plupart des établissements tradition-
nels réservent ce type de gestion a leur clientéle
fortunée, 7 des 16 contrats de notre sélection y
donnent acces pour un placement de quelques
dizaines de milliers d'euros, voire de seulement
5000 € chez Altaprofits et Boursorama (voir
tableau p. 41). Concrétement, I'assuré choisit,
ala souscription ou parla suite, 5'il souhaite gérer
son contrat directement ou en gestion pilotée
{seul Titres@Vie permettant de panacher les deus
types de gestion au sein du méme contrat) puis
sélectionne |'une des formules proposées, plusou
moins risquees. Conseille par des sociétés de ges-
tion renommeées (Lazard Fréres Gestion, Edmond
de Rothschild AM, Rothschild & Cie Gestion...),
I'assureur répartitalors 'épargne dans différents
fonds, puis modifie cette répartition en fonction
de la conjoncture, Les performances passées des
différentes formules de gestion pilotée plaident
en leur faveur, avec des gains proches de 20 % en
2010 pour les formules les plus nisquées proposées
dans Abivie et Boursorama Vie, quand le CAC40
baissait de 3,34 % sur Iz période,
Attention, car les performances indiquées dans
le tableau page ci-contre ne tiennent pas compte
des frais. Ceux-ci prennent souvent la forme
d'une majoration des frais de gestion du contrat,
de 0,10 point pour ING Direct Vie (ils passent
alors de 0,85 20,95 % par an) a 0,40 point pour
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7 ASSURANCES VIE EN LIGNE A4

Frais de
gestion
(par an)

Gérant
onftrat

Distributeur
Nom du ¢

30000€ 0,94%

3

4

10 profils,
Carte blanche (de 0 3 100 % de fonds actions).
3 profils: Risque 1 (de 30 & 70 % de fonds
S000€ 0,84% actions), Risque 2 (de 50 2 90 %) et Risque
3 (de 70 & 100 %).

1 profil Carte blanche (de 04 100 % de

1 profil Gestion privée (de 20 & 60 % de

fonds actions ou d'actions en direct).

: -4M:-m&i§ii?mmm
(de 55 & 85 %) et Offensif (de 80 & 100 %).
profils : Modéré {de 0 4 40 % de fonds
30000 € 0,75% ® actions), Equilibré (de 30 & 70 %) et Dynami-
que (de 60 a95 %).

4 profils: Prudent (de 15 3 35 % de fonds

actions), Equilibeé (de 35 & 65 %), Dynamique
(de 55 2 95 %) et Offensif (de 90 & 100 %).

praofils:
15000 € 1,25%  actions), Evolutif (de 0 & 100 %), Dynamicue
Europe et Dynamique Monde (de 60 4 95 ).

Performances” 2nm
du profil le...

risque | risqué

781%  17.58%

Profils de gestion proposes
(et part investie en actions)

+ Ou - investis en actions, dont un

1442% 19,60%

Cenzon

660% 22,00%

566%  10.48%

480% 1571%

Equilibré (de 35 & 65 % de fonds

0% 1220%

(1) Performances trutes, hars fraig de gesthan et avant fiscalink. (2) " agoutent un préfevement de 103 15 % de Néventueie plus-value vﬂlnmmim
| peafil chois), prélevé chague semestre, of les frais sur bes arbitrages opérés par le gérant (28 € par arbitrage). (3) Du 25 janvier au 31 décembre 2010,

Monabang Vie Premium (qui passenta 1,25 %
par an, ce qui nous sembile prohibitif). Quanta
Altaprofits Vie et Boursorama Vie, ils ne facturent
pas ce service. Dés lors, ces contrats - dont les
frais de gestion se situent dans la moyenne haute
du marché - deviennent tout a fait compeétitifs.
A éviter, tout de méme, la gestion pilotée de
Symphonis Vie, peu performante et onéreuse
{c'est le seul contrat 2 facturer les arbitrages,
28 €, operds par le gérant!),

A signaler, enfin, deux autres initiatives intéres-
santes, proposées par de nouveaux distributeurs
(ne figurant donc pas dans notre selection ) :
via son contrat Croissance Vie, Epargnissimo
propose des formules de gestion pilotée de trois
sociétés de gestion différentes pour 1500 €d'in-
vestissement seulement. Par ailleurs, Assurance-
vie.com, au sein du contrat Puissance Vie, donne
dcces 3 un fonds d'un nouveau genre, gére par
Raiffeisen Capital Management ( poids lourd de
la estion d'actifs en Autriche) visant un gain de
fra 10 % I'an, en investissant dans les supports
proposés par le contrat.

=R PRIILESIER 15 contrats présentés dans le
[tableau ci-dessus, a l'exception de ceux de For-

tuneo et de Monabang.

Vous avez pour priorite
d'investir progressivement
es contrats sont tous trés accessi-
bles ct peuvent genéralement étre
ouverts pour moins de 1000 €. Les
personnes souhaitant y investir progressivement
doivent tout de méme regarder de pres les carac-
téristiques des versements programmes. S tous
les contrats peuvent étre alimentés a partir d'un
minimum de 30 ou 100 €/mois seulement, cer-
tains exigent de respecter, en plus, un versement
mensuel minimal de 25 ou 50 € par support sur

lequel I'assuré souhaite investir (voir tableau p. 38).

Cette condition peut étre tres pénalisante. 5i son

contrat exige de placer chague mois un minimum

de 50 € par support (c'est le cas des contrats de

Finance Sélection et Monabang), un client sou-

haitant consacrer 5 % de son épargne mensuelle

dans un fonds trés risqué, par exemple, devra y

invesdr 1000 € par mois.

S APRIVILEBIER |5 contrats de Fortuneo et Hédios
Patrimoine, et certains de ceux distribués par Lin-
xeaet MonFinancier gui n'imposent pas de mise
minimale par support. AURELIEN FERRON






